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innovative Softwarelosungen fiir die Energiewirtschaft
entwickelt. Mit unserem Energieprognosetool ,berta &
rudi“ helfen wir Unternehmen, Energiekosten zu
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optimieren und Prozesse effizienter zu gestalten.
Unser Team ist dynamisch, flexibel und immer bereit,
neue Herausforderungen anzunehmen. Werde Teil
unserer Vision und bringe dein Talent in einem
spannenden Umfeld ein!
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Sales Engineer / Vertriebsingenieurwesen (m/w/d) — Energieprognose
Software berta & rudi

DAS SIND DEINE AUFGABEN

> In Zusammenarbeit mit deinen Vertriehskolleginnen und Kollegen (ibemimmst du aktiv Verantwortung fiir unsere Vertriebspipeline von der
Identifikation potenzieller Kunden bis hin zur Akquirierung

» Du organisiert und leitest Produktprésentationen zu unserer Software berta & rudi

> Du betreust unsere Bestandskunden und tragst durch eine vertrauensvolle Zusammenarbeit zum Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen bei

> AuBerdem beantwortest du technische und vertriebsspezifische Fragen und unterstiitzt bei der Einflihrung der Software

DAS BRINGST DU MIT

Y

Du verflgst (iber ein abgeschlossenes Studium (Bachelor/Master) mit der Fachrichtung Versorgungstechnik, Technische
Gebaudeausriistung, Energiesysteme, Wirtschaftsingenieurwesen oder in einem ahnlichen Bereich

Erfahrung im B2B-Vertrieb, idealerweise mit technischen Produkten oder Softwarelésungen

Du bringst Interesse und fachliche Kenntnisse an den Themen Nachhaltigkeit und Energie mit sowie den entsprechenden Softwareldsungen
Kommunikationsstérke, Verhandlungsgeschick und Begeisterung fir die Zusammenarbeit mit Kunden

Eine eigenverantwortliche und strukturierte Arbeitsweise gepaart mit einer ausgepragten Teamfahigkeit

Zusétzlich beherrschst Du verhandlungssicheres Deutsch in Wort und Schrift
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DAS BIETEN WIR DIR

» Modernes, teamorientiertes und kooperatives Arbeitsumfeld mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen

> Aktives Gestalten und Mitarbeiten bei spannenden Projekten und die Méglichkeit Dein Wissen auszubauen

» Strukturierte Einarbeitung, bei der Dir ein Pate aus dem Team fiir alle Fragen zur Seite steht sowie vielféltige Entwicklungs- und
Weiterbildungsmoglichkeiten, um Dich und Deine Talente zu férdern

> Attraktives Gesamtpaket inklusive einer arbeitgeberfinanzierten Betriebsrente und einer weltweiten Unfallversicherung

> Flexible Arbeitszeiten, eine Gleitzeitregelung sowie die Mdglichkeit zum Home-Office fiir Deine Work-Life-Balance

> Sportliche Angebote wie z.B. EGYM Wellpass und Jobrad

Dein Ansprechpartner Das passt zu Dir? Dann freuen wir uns

Denise Kapikiran sehr auf Deine Bewerbung! Dein Arbeitsort

Mettinger Strafle 123

+49 151 28060795 73728 Esslingen am Neckar
karriere@tmm-group.de
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